

ĐƯỜNG LÊN GIÁM ĐỐC 06-07/9/2025
	STT
	Bắt đầu
	Kết thúc
	Thời lượng
	Nội dung
	Chủ giảng
	Ghi chú

	NGÀY 1 (06/09)

	1
	8:00
	9:00
	1:00
	Check in + Họat náo
	 
	 

	2
	9:00
	9:30
	0:30
	Định hướng kinh doanh trong CFVN - Bài 3
	anh Ru
	 

	3
	9:30
	10:15
	0:45
	Tập đoàn, công ty, sản phẩm - Bài 4 + Bài 5
	chị Hoa
	 

	4
	10:15
	11:15
	1:00
	Tư duy chủ động (5 bước đi) - Bài 7
	anh Phúc
	 

	5
	11:15
	13:30
	2:15
	Nghỉ trưa
	 
	 

	6
	14:00
	14:30
	0:30
	Câu chuyện giá trị, ước mơ - Câu chuyện giá trị và ước mơ
	anh Lực
	 

	7
	14:30
	15:00
	0:30
	NPP viết ước mơ, ghi rõ ràng - NPP viết ước mơ
	
	 

	8
	15:00
	16:00
	1:00
	Hướng dẫn kỹ năng bán hàng - Bài 8
	chị Ràng
	 

	9
	16:00
	16:45
	0:45
	Thực hành bán hàng (sử dụng điện thoại)
	
	 

	NGÀY 2 (07/09)

	10
	8:00
	9:00
	1:00
	Check in + Họat náo
	 
	 

	11
	9:00
	10:00
	1:00
	Báo cáo kết quả bán hàng thực chiến từ NPP (làm bài tập, MC dẫn dắt, dẫn dắt đa dạng MQH, mua liền/cần chăm sóc)
	chị Phước (MC)
	 

	12
	10:00
	11:00
	1:00
	Kỹ năng xử lý từ chối, vấn đề thực tế 
	Minh Thắng
	 

	13
	11:00
	11:30
	0:30
	Câu chuyện lên Giám đốc (tự bán hoặc tuyển dụng) - Câu chuyện thực tế
	 
	 

	14
	11:30
	13:30
	2:00
	Nghỉ trưa
	 
	 

	15
	14:00
	15:00
	1:00
	Kỹ năng chăm sóc khách hàng 
	chị Phúc
	 

	16
	15:00
	15:45
	0:45
	Thực hành chăm sóc khách hàng (sử dụng điện thoại)
	
	 

	17
	15:45
	16:30
	0:45
	Kỹ năng quảng bá cơ bản - Bài 9
	anh Sáu
	 

	18
	16:30
	17:00
	0:30
	Xây dựng được mục tiêu kế hoạch lên Giám Đốc
	anh Long
	 






