ĐƯỜNG LÊN GIÁM ĐỐC SAO 25-26/10/2025 HCM
	STT
	Bắt đầu
	Kết thúc
	Thời lượng
	TÊN BÀI
	CHI TIẾT
	Ý NGHĨA
	GHI CHÚ
	Chủ giảng

	NGÀY 1 (25/10)
	 

	1
	08:30
	09:00
	00:30
	Check in
	 
	 
	 
	 

	2
	09:00
	09:15
	00:15
	GAME
	Tam sao thất bản
	Thể hiện sự tập trung; hành động chính xác
	Quy trình tổ chức game
	chị Hoa

	3
	09:15
	09:45
	00:30
	Định hướng chiến lược kinh doanh lên 1S - 2SV
	- Định hướng tư duy bán lẻ
- Định thị trường
- Định nguồn người
- Định hướng cấu trúc 1S - 2SV
- Định sơ đồ 1s theo nhiều cách
	Nhìn rõ thị trường
	 
	anh Trụ

	4
	09:45
	10:45
	01:00
	GAME (chia đội)
	Xây dựng đội nhóm
	Đoàn kết & tập trung
	Quy trình tổ chức game
	anh Long

	5
	10:45
	11:15
	00:30
	Kỹ năng tuyển dụng
	Bao gồm Lập danh danh 100 KH tiềm năng
	Thấy được nguồn người
	 
	chị Phúc

	11
	11:15
	12:00
	00:45
	Tuyển dụng thực chiến
	Làm mẫu tại lớp
Thực hành tuyển dụng thực chiến
	Thực hành ngay
	 
	MC chị Hoa

	 
	12:00
	13:30
	01:30
	NGHỈ TRƯA
	 
	 
	 
	 

	6
	14:00
	14:45
	00:45
	Văn hóa Đại Việt 5K: Khí chất & kỷ luật
	Nhấn mạnh 6 điều cấm kỵ
	Văn hóa Khối Đại Việt
	 
	anh Trụ

	7
	14:45
	15:45
	01:00
	GAME
	- Trò chơi ghép hình
- Học trò chơi buộc dây 2 người
	Học đúng nơi & hỏi đúng người
	Quy trình tổ chức game
	anh Sáu

	9
	15:45
	16:15
	00:30
	Niềm tự hào về CF VN
	- Câu chuyện 3S nhận giá trị từ CF VN
- 4 giá trị cốt lõi của CFVN: sức khỏe, tài chính, phát triển bản thâ, ,phụng sự xã hội
	Xây niềm tin vào cơ hội KD cùng CF
	 
	anh Lực

	10
	16:15
	17:00
	00:45
	Viết ước mơ
	>= 10 ước mơ
	 
	 
	anh Sáu

	 
	 
	 
	 
	Bài tập tuyển dụng thực chiến (qua điện thoại)
	Bài tập về nhà tuyển dụng
	 
	 
	MC chị Hoa

	NGÀY 2 (26/10)
	 

	1
	09:00
	09:30
	00:30
	Chia sẻ kinh nghiệm tuyển dụng thực chiến
	Nhiều đối tượng khác nhau: Cán bộ; BH; MLM; ...
	 
	 
	MC chị Hoa

	2
	09:30
	10:00
	00:30
	Kỹ năng xử lý vấn đề tuyển dụng
	 
	 
	 
	chị Phúc

	3
	10:00
	11:00
	01:00
	5 ưu thế
	Tập trung vào tuyển dụng
Thực hành
	 
	 
	chị Ràng

	4
	11:00
	12:00
	01:00
	Kỹ năng quảng bá nâng cao
	Công ty, Hệ thống và Sự kiện
Thực hành
	 
	 
	anh Phúc

	 
	12:00
	13:30
	01:30
	NGHỈ TRƯA
	 
	 
	 
	 

	5
	14:00
	14:45
	00:45
	Câu chuyện lên 1s
	-3 câu chuyện lên 1s: Bán hàng; tuyển dụng; làm OPP 1:1; OPP 2:1; OPP gia đình => chốt câu chuyện phải có điểm bán
	 
	 
	MC điều phối

	6
	14:45
	15:30
	00:45
	Xây dựng điểm bán GMP
	Lưu trình vận hành điểm bán
Cam kết mở điểm bán mới
	 
	 
	anh Ru

	7
	15:30
	16:30
	01:00
	Mục tiêu kế hoạch hành động
	5 bảng biểu
Thực hành
	 
	 
	anh Sáu

	8
	16:30
	17:00
	00:30
	Chốt chương trình
	MC dẫn giảng tóm tắt những việc cần làm sau 2 ngày của chương trình
	 
	 
	MC 

	9
	 
	 
	 
	Kết thúc
	 
	 
	 
	 



