
ĐỊNH HƯỚNG CHIẾN LƯỢC ĐỊNH HƯỚNG CHIẾN LƯỢC 

KINH DOANH CÙNG 

CARE FOR VIỆT NAM

ĐỊNH HƯỚNG CHIẾN LƯỢC ĐỊNH HƯỚNG CHIẾN LƯỢC 



01

NỘI DUNG CHÍNH
02

TƯ DUY BÁN LẺ

Tư duy bán lẻ

3 gia đoạn phát triển kinh doanh tại CFVN3 gia đoạn phát triển kinh doanh tại CFVN





XÂY DỰNG THƯƠNG 

HIỆU SẢN PHẨM

TƯ DUY BÁN LẺ

HIỆU SẢN PHẨM

XÂY DỰNG KHÁCH 

TẦM NHÌN HƯỚNG ĐẾN

XÂY DỰNG KHÁCH 

HÀNG THÀNH VIÊN

Định vị thương hiệu 

thành công

TƯ DUY BÁN LẺ

thành công

TIN - Tin mới dùng trải nghiệm

HIỂU - Hiểu mới tái dùng & lan tỏa

CHỌN - Chọn là giải pháp cân bằng dinh 

dưỡng  và bảo vệ sức khoẻ chủ động



MÔ HÌNH PHÁT TRIỂN 
KINH DOANH TẠI CFVN

3. QUẢN TRỊ CHUỖI NHIỀU ĐIỂM BÁN

Kiến thức

HP1

Kiến thức

HP3

1.ĐỊNH VỊ THƯƠNG HIỆU

Kiến thức

HP1

Kiến thức

2. XÂY DỰNG ĐIỂM BÁN

HP2



1.ĐỊNH VỊ THƯƠNG HIỆU 
COLOS IGGOLD

Mục đích: trấn giữ thị trường tại địa 

NPP cần làm 3S mỗi 

Trong tương lai: Ngươi tiêu dùng sẽ 
nhớ & chọn Colos sử dụng đại trà

Bán hàng

1.ĐỊNH VỊ THƯƠNG HIỆU 
3S (Sale - Service 

Bán hàng - Chăm

Bán hàng
Bán hàng theo OPP (1:1, 2:1, : OPP GĐ/nhóm)

Chăm sóc
Chăm sóc để có ≥ 30 KHTV

Bảo trợ
Bảo trợ KH thành NPP



2.XÂY DỰNG ĐIỂM BÁN 
(GMP)

Mục đích: NPP dễ bán hàng, giữ được KH 

-5 NPP làm việc

: 100 LON: 100 LON

điểm, thời gian, cam kết

: 10-15 triệu/ tháng

phải học, phải làm, phải phối hợp

2.XÂY DỰNG ĐIỂM BÁN 

hợp



3.QUẢN TRỊ CHUỖI 

NHIỀU ĐIỂM BÁN
dựng doanh nghiệp trong lòng doanh

bán để:

thống kinh doanh

DN lớn: 800L – 1000L – 3000L – 10,000

Việc cần làm: Việc cần làm: 
VẬN HÀNH - QUẢN TRỊ - NHÂN RỘNG 

sở hữu nhiều chuỗi ĐB tự vận hành,
thụ động không giới hạn

NPP
NPP

NPP

nghiệp

000L…

ĐB
ĐB

NPP
NPP

NPP
NPP

NPP

hành,



QUÝ ANH CHỊ ĐÃ LẮNG NGHEQUÝ ANH CHỊ ĐÃ LẮNG NGHE


