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Xin kính chào Cô Chú Anh Chị trong Hội trường vinh danh G16 của hệ thống TLT
Tên em là: Phạm thị Hoài Thu
Đến từ: thị trường Long Thành, Đồng Nai
Trước tiên cảm ơn BTC cho em cơ hội lên đây chia sẻ về “Câu chuyện thành công”.
Cảm ơn Ngài chủ tịch, cảm ơn tập đoàn, cảm ơn công ty newimage Việt Nam: đã cho em hợp tác và là Nhà Phân Phối của New Image đã hơn 5 năm. 
Trước khi kinh doanh New Image em làm rất nhiều việc: Làm công nhân, mua ve chai, phụ nhà hàng, bán đồ ăn sáng, chạy xe ôm, phụ hồ…Em rất nỗ lực làm nhiều việc như vậy với mong muốn được cải thiện cuộc sống, nhưng càng làm càng bế tắc, vì sức khỏe ngày một suy yếu. Em biết New Image từ lâu nhưng vì không tin, nên không tìm hiểu. 
Cuối năm 2016 một biến cố đến với gia đình em, thì em lại một lần nữa được nghe chia sẻ về New Image. Em vẫn không tin nhưng vì người giới thiệu quá nhiệt tình, nên dù không đồng ý mua sản phẩm nhưng em không từ chối nữa và thế là em ấy mở lon sản phẩm ra lắc cho mẹ em uống. 
Sau một thời gian ngắn dùng sản phẩm, sức khỏe của mẹ em cải thiệu rất nhiều. Em bắt đầu tò mò dùng thử thì cũng cảm nhận sức khỏe rất tốt. Em suy nghĩ nếu sản phẩm tốt như vậy em sẽ đi chia sẻ cho rất nhiều người để mọi người đều được cải thiện sức khỏe. 
Với bao suy nghĩ và để giải đáp những câu hỏi nghi vấn đã dẫn Em đến các buổi hội thảo của công ty: được hiểu hơn về sản phẩm và tìm hiểu chính sách của công ty rõ hơn. Giai đoạn đầu nghe chưa hiểu nhiều, nhưng em biết khi lên Giám Đốc bán được 1 lon sản phẩm sẽ có hoa hồng bằng 1 ngày em đi làm phụ hồ. Nên em quyết định chọn đi bán hàng, nhưng khi em hiểu rõ về chính sách rồi thì em nỗ lực học tập và luôn nghe lời làm theo sự chỉ dẫn của người đi trước, hơn nữa đã giúp rất nhiều người tiêu dùng được cải thiện sức khỏe, nhiều nhà phân phối được cải thiện chất lượng cuốc sống, em cùng với đội nhóm đã tạo ra hệ thống có doanh số hơn 10 tỷ /tháng sau hơn 6 năm gắn bó cùng newimage. Bản thân e đã đạt danh hiệu 5 sao vàng. Hiện với cấp bậc và thu nhập này, Em nguyện sẽ tâm sức phát triển hệ thống mạnh hơn nữa và đem sản phẩm đến người tiêu dùng tránh xa bệnh tật, giúp nhà phân phối trong hệ thống cải thiện cuộc sống tránh xa nghèo khó. 
Chia sẻ theo Sline
Mục tiêu:
-  Doanh số của G16 năm 2023 đạt 3000 tỷ/năm
- Phát triển đồng bộ cụm thị trường trọng điểm;  ĐỒNG NAI - HCM - BÌNH DƯƠNG
- Tăng điểm bán từ 230 điểm lên 300 điểm bán
- Kết hợp phương pháp bội tăng x3 doanh số
Em xin chân thành cảm ơn Ngài Chủ Tịch Tập Đoàn, cảm ơn công ty New Image đã tạo cho em một cơ hội vô cùng tuyệt vời. Cảm ơn ban lãnh đạo công ty đã định hướng kinh doanh, cảm ơn  tất cả anh chị em NPP đa tập trung học tập quyết tâm đưa G16 đạt mục tiêu 3000 tỷ năm 2023.
Vậy chúng ta học tập thật kỹ để chuyển giao tại địa phương để cùng đồng hành đưa G16 phát triển lên tầm cao mới.
 Chúc Cô Chú Anh Chị thành công!
