        Câu chuyện kinh doanh npp 5sv   Doãn thị Loan !
      Tôi xin gửi   lời chào và lời chúc sức khỏe tới toàn thể quý cô bác anh chị có mặt trong hội trường ngày hôm nay! Để làm quen cùng cả nhà, tôi xin giới thiệu tên đầy đủ của tôi là Doãn thị Loan sinh năm 1975 tại Ứng Hòa, Hà Nội.   Hôm nay tôi rất vui và cảm ơn ban tổ chức đã cho tôi  được đứng đây giao lưu cùng cô bác anh chị!
       
  Trước khi biết đến Care For  Việt Nam tôi có 15 năm làm nghề may , tôi rất kiên trì ,tập trung mà cuộc sống của tôi vẫn rất khó khăn, bởi vì thu nhập thì thấp 3 -5 tr/1 tháng mà chi phí cuộc sống thì cao. Tôi quyết định chuyển đổi công việc sang kinh doanh . Khởi đầu kinh doanh của tôi vốn không ,kinh nghiệm không, mối quan hệ không . Tôi đầu tư 3 năm đi học dược và về mở quầy thuốc nhỏ tại quê .  Kinh doanh quầy thuốc giúp tôi có thu nhập tốt hơn những công việc trước đó, tuy nhiên tôi không có thời gian dành cho bản thân gia đình con cái và để phát triển tốt hơn kinh doanh với tôi rất khó khăn bởi cạnh tranh, ngày càng nhiều quầy thuốc mở ra.
 Tôi ước mơ có một chuỗi quầy thuốc để kiếm tiền thụ động , mà việc này với tôi là quá khó khăn và không thể thực hiện được. Bởi rất nhiều vấn đề cần phải giải quyết như : Vốn , quản lý tài chính , quản lý nhân lực ,mua bán hàng hóa , pháp lý , kế toán ….
 Bản thân bị hạn chế về nghiệp vụ , khi gặp vấn đề không giải quyết được => Phá sản 
Quản lý tài chính không tốt ! Kiếm được tiền không giữ được tiền cũng phá sản 
  Đang trong lúc bế tắc thì ân nhân của tôi xuất hiện , mang đến cho tôi cơ hội kinh doanh các sản phẩm  dinh dưỡng miễn dịch 
 Trước thực trạng xã hội : thực phẩm quá nhiều độc tố , thiếu hụt vi chất dịnh dưỡng , bên cạnh đó vi rút , vi khuẩn ngày càng nhiều , tình trạng kháng kháng sinh của người Việt ngày càng gia tăng …Khiến hệ miễn dịch của cơ thể con người ngày càng suy yếu , do phải chiến đấu mỗi ngày với các tác nhân gây bệnh để bảo vệ con người . 
  Vì vậy , Hệ miễn dịch cần được chăm sóc và dinh dưỡng miễn dịch là nhu cầu tất yếu của con người 
  Cơ hội phù hợp với bản thân vì
· Cơ hội không đòi hỏi nhiều vốn
· Không đòi hỏi kinh nghiệm ngay: vừa học vừa làm
Không yêu cầu bản thân là người toàn năng, sẽ có đội nhóm phối hợp cùng 
 Công ty lo toàn bộ : Hàng hóa , pháp lý ,trung tâm phân phối , hệ thống quản trị , chiến lược kinh doanh . Chúng ta lo làm hai việc xây dựng mạng lưới khách hàng và mạng lưới nhà phân phối .
 Lựa chọn sản phẩm và đối tác kinh doanh 
  Colos Ig Gold là sản phẩm dinh dưỡng miễn dịch độc đáo giá hợp lí, thị trường rộng và bền, là sản phẩm tiêu hao mỗi tháng
  Công ty CareFor Việt Nam luôn tuân thủ luật pháp Việt Nam, tiềm lực kinh tế mạnh, có mục tiêu chiến lược lâu dài, có sứ mệnh tầm nhìn, là đối tác tin cậy để chúng ta lựa chọn kinh doanh
  Chính sách trả thưởng linh hoạt và công bằng: Với người tiêu dùng, người bán hàng, làm thêm và người xây dựng hệ thống
Công ty hướng tới bốn giá trị cốt lõi : SƯC KHỎE , PHÁT TRIỂN BẢN THÂN , XÂY DỰNG SỰ NGHIỆP và PHỤNG SỰ XÃ HỘI .
 Mối nguy cho sức khỏe thời hiện đại đó là :
Cuộc sống hiện đại nhiều áp lực , stress.
Qúa trình lão hóa ngày càng đẩy mạnh 
Các bệnh về đường tiêu hóa ngày càng trẻ hóa
Thói quen sinh hoạt dẫn đến nguy cơ thừa cân béo phì 
Cấu trúc cơ thể được ví như một ngôi nhà cần được chăm sóc , bảo vệ .
Công ty Care For Việt Nam với bộ 3 sản phẩm :
1. Colos Ig Gol giúp nâng cao hệ miễn dịch bảo vệ cơ thể .
2. Trà diệp lục thảo mộc giúp thanh lọc cơ thể 
3. Fit boost tang cơ giúp cấu trúc cơ thể vững trắc 
Năm 2025 Care For VN tiếp tục là những bước đột phá 
với những SP hỗ trợ chuyên biệt cho KH

Mỗi sản phẩm mới là cánh cửa mở ra thị trường tiềm năng , công ty có kế hoach 2025 sẽ đưa các sản phẩm vệ tinh vào Việt Nam đễ hỗ trợ KD cho nhà phân phối .
Khi lựa chọn kinh doanh cùng Care For Việt Nam , chúng ta cần làm chủ bản thân mình , định vị mình là ai ở Care For Việt Nam ? Người dùng sản phẩm , người làm thêm , người xây dựng các nhóm kinh doanh để có thu nhập thụ động hay xây dựng doanh nghiệp trường tồn ?
 Mục tiêu lớn là động lực , là sức mạnh giúp chúng ta vượt qua khó khăn , kiên trì đi đến đích .
   Muốn thành công trong kinh doanh chúng ta cần chủ động :
Chủ động học kiến thức kĩ năng: Những gì chúng ta biết ngày hôm nay sẽ lỗi thời vào ngày hôm sau, nếu chúng ta ngừng học thì chúng ta sẽ ngừng phát triển
   Có 4 mức độ học: Học để biết, học để làm, học để dạy, và học để làm gượng
   Chủ động xây dựng mối quan hệ:
· Tìm thầy (quân sư): là người có trải nghiệm, kinh nghiệm, có kết quả. Mình tin tưởng, nghe lời và học làm theo
· Gia tang mối quan hệ cộng hưởng: là người đồng chí hướng, luôn động viên, khích lệ, luôn tin tưởng thành công của mình, thường xuyên gặp gỡ để lấy năng lượng
· Giảm bớt các mối quan hệ ảnh hưởng: không tin tưởng vào sự thành công của mình, luôn gieo tiêu cực và không ủng hộ mình
  Chủ động hành động
  Kết quả chỉ xuất hiện sau hành động, không xuất hiện trong suy nghĩ
  Liên tục kết nối các mối quan hệ: trực tiếp, zalo, facebook,…. Với mục tiêu 20 người/ngày
  Liên tục 3S với mục tiêu 3-5 người/ngày hoàn thành sứ mệnh giúp 10000 khách hàng có sức khỏe tốt và giúp 100 trưởng nhóm kinh doanh có thu nhập tốt
Yếu tố thành công của nhà phân phối Care For Việt Nam :
4% là kiến thức , học tập sẽ có 
26% là kỹ năng , cần rèn luyện ra thị trường sẽ thuần thục 
70% là tư duy tâm thái , cần rèn luyện thay đổi bản thân mỗi ngày 
10 chữ vàng trong Care For Việt Nam :
Chủ động học , chủ động làm , chủ động phối hợp !

  Kết quả sau 9 năm cần mẫn, nỗ lực, tôi có hệ thống trên 40 nghìn khách hàng thành viên, trên 400 điểm nhóm kinh doanh và doanh số đạt gần 500 tỷ năm 2024
  Với các điểm nhóm kinh doanh CareFor đơn giản, dễ hình thành, dễ vận hành và dễ sao chép
  Giá trị đạt được của tôi: 
1. Giá trị sức khỏe: sức khỏe bản thân và gia đình được cải thiện
2. Giá trị tài chính: thu nhập tang trưởng: có nhà, có xe và cơ hội tốt cho con cái
3. Tự do về thời gian: tự làm chủ thời gian của mình
4. Gia đình hạnh phúc: có thời gian dành cho gia đình, có những kì nghỉ cùng gia đình
5. Giúp đỡ người khác: để tạo dựng hệ thống và doanh nghiệp, chúng ta cần làm tròn sứ mệnh giúp khách hàng có sức khỏe tốt, giúp nhà phân phối có đời sống tốt
6. Học tập và trải nghiệm thế giới: chúng tôi được công ty cho đi giao lưu học tập, tham quan du lịch rất nhiều quốc gia trên thế giới. Sau hơn 8 năm kinh doanh cùng công ty, tôi đã được trải nghiệm gần 20 quốc gia
7. Giá trị bạn hữu: có nhiều bạn cùng chí hướng, tâm đầu ý hợp, được sự chào đón của mọi nhà phân phối trên toàn quốc  giá trị quý hơn tiền
8. Tương lai con cái: sự nghiệp của bố mẹ là chỗ dựa vững chắc cho con cái, và sự thành đạt của con cái là chỗ dựa vững vàng cho bố mẹ
9. Phát triển bản thân: từ một người nhút nhát sau một thời gian học tập, rèn luyện tại CareFor Việt Nam, tôi có thể đứng trước hàng ngàn người tự tin chia sẻ
10. Báo đáp xã hội: đóng 5% thuế thu nhập cá nhân hàng tháng, tham gia các chương trình như: Qũy chăm sóc Sức khỏe gia đình Việt Nam và các chương trình thiện nguyện tại địa phương
Để có được kết quả như ngày hôm nay, tôi xin trân trọng cảm ơn: sếp Loo cùng các cán bộ nhân viên công ty CareFor Việt Nam. Cảm ơn các anh chị em nhà phân phối tuyến trên, tuyến dưới, tuyến bạn đã sát cánh cùng tôi suốt thời gian qua
Bạn đã đạt được ước mơ của mình chưa?
· Ước mơ của bạn là gì ?
· Lựa chọn cơ hội
· Quyết định học tập
· Hành động : làm, làm và làm
· Quyết tâm làm và hành động mỗi ngày
· Dời thay đổi khi ta thay đổi, chúng ta không thể có kết quả khác nếu vẫn giữ cách làm cũ
« Nếu bạn không học cách kiếm tiền trong lúc ngủ thì bạn sẽ phải lao động cực nhọc cả đời để kiếm tiền – Warent  Buffet »
  Chỉ có hành động mới tạo ra kết quả
  Chúc các bạn thành công !
  Xin chân thành cảm ơn !
