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Lời đầu tiên tôi xin gửi lời chào chúc sức khỏe tới quí khách hàng và  npp!
Tôi tên Nguyễn Duy Tô năm nay 47 tuổi sinh ra lớn lên quê hương Ninh Bình ,sau khi học xong phổ thông Tôi ra xã hội tìm kiếm công việc để có thu nhập giúp đỡ gia đình ,tại tp HCM tôi đã làm nhiều công việc khác nhau nhưng rất vất vả nhưng chỉ đủ ăn . Tôi nhận ra lao động chân tay rất vất vả và mất nhiều sức khỏe ,nhất là nhìn thấy hình ảnh những người lao động lớn tuổi họ chịu vất vả cả một cuộc đời .
Ước mơ phải thay đổi cuộc sống bằng con đường học ,và phải có nghề gì đó trong tay và tôi bước chân vào học ngành xây dựng trường Cao Đẳng Xây Dựng - HCM .
Thay vì nỗ lực làm việc tôi lựa chọn nỗ lực học tập rồi làm việc đã quyết định thay đỏi cuộc sống của tôi sau khi ra trường thu nhập đã coa hơn rất nhiều so với người lao động phổ thông và công việc đã không phải dùng sức khỏe trực tiếp như người lao động nữa và dần phát triển sự nghiệp tôi đã mở ra doanh nghiệp trong nhanh xây dựng để thực hiện ước mơ đó là phải thành công trong cuộc sống .
 Nhưng những nỗ lực luôn đồng hành với những rủi ro năm 2009 tôi quyết định nghỉ ngành xây dựng để chuyển sang mở văn phòng Bất Động Sản làm ăn ổn hơn nhưng năm 2012 thị trường biến động và đi xuống ,một lần nữa tôi phải đi tìm con đường mới và biết đến ngành chăm sóc sức khỏe chủ động với kênh phân phối mới ở đó tôi nhìn thấy tiềm năng cũng như xu thế của xã hội .
Quyết tâm lựa chọn và theo đuổi ngành đến năm 2016 nhân duyên tôi đã biết và dùng sản phẩm Alphalipid nhận biết đây là một sản phẩm có tính vượt trội và độc đáo so với những sản phẩm mà tôi đã biết trên thị trường nên tôi đã tìm hiểu và đến nay tôi đã làm được hơn 5 năm .
Trong 5 năm làm việc tôi cũng phải vượt qua nhiều thách thức mới vượt qua vùng mình hiểu biết sang vùng mình chưa biết ,nhưng bằng sự kiên trì học tập và tự rèn luyện tôi đã trưởng thanh và hoan thiện bản thân để phát triển trên con đường mới .
Hợp tác cùng New Image, chúng ta đang là những người tiên phong trong ngành dinh dưỡng miễn dịch. Tốc độ phát triển dân số bắt đầu tăng dẫn đến nhu cầu về thực phẩm và dinh dưỡng bắt đầu tăng lên, con người bị thiếu vitamin và khoáng chất. Những đơn vị trong ngành hàng vitamin và khoáng chất có sự phát triển mạnh mẽ và thu được lợi nhuận vô cùng lớn. Theo sự gia tăng dân số mạnh mẽ kéo theo nhu cầu thực phẩm tăng cao, các đơn vị cung cấp đang sử dụng hóa chất vào trồng trọt và chăn nuôi khiến cho cơ thể chúng ta bị nhiễm độc và tích tụ độc tố dần. Rõ ràng chính những sản phẩm đang được tiêu dùng hiện nay cũng không mang đến cho chúng ta cảm giác an toàn. Các đơn vị nào đang đi theo ngành “đào thải độc tố” sẽ nắm bắt cơ hội rất lớn.
Sau sự kiện COVID 19, loài người đang phải đối diện với các bệnh nhiễm vi khuẩn, virus. Có thể thấy xu thế sắp tới loài người đang cần tăng cường sức đề kháng và nâng cao hệ miễn dịch. Rất may công ty New Image có những sản phẩm chứa sản phẩm kháng thể tự nhiên đáp ứng được xu hướng này. Và chúng ta có thể giải quyết được vấn đề thiếu vitamin khoáng chất vì trong sản phẩm của chúng ta có tích hợp các thành phần này, giải quyết các vấn đề sức khỏe phổ biến nhờ thành phần canxi và lợi khuẩn.
Chúng ta còn có một cơ hội vô cùng tiền năng nữa, đó là sở hữu 1 chuỗi các điểm bán chỉ trong vòng 1 đến 3 năm. Khi đến với New Image chúng ta có một cơ hội xây dựng các nhóm kinh doanh cùng làm việc với nhau và ngày càng phát triển mạnh mẽ.
Đến với New Image, chúng ta còn có cơ hội có một cuộc sống viên mãn, chúng ta cân bằng giữa thời gian, sức khỏe, mối quan hệ, sự nghiệp, tài chính, vui chơi, tinh thần. Hiện nay hầu hết mọi người đều khó cân bằng giữa những vấn đề này.
Với hoạch định tăng trưởng doanh số của New Image hiện nay, mỗi NPP cuả New Image cần phải lên kế hoạch phát triển cho hệ thống để cùng chinh phục mục tiêu “doanh nghiệp tỷ đô”. Chúng ta cần xác lập mục tiêu chiếm được 2% thị phần của dân số Việt Nam. Theo như tính toán chúng ta cần phát triểm được 2 nhóm kinh doanh ở mỗi đơn vị xã. Điều này đồng nghĩa chúng ta đã phục vụ rất nhiều khách hàng có sức khỏe tốt, và đời sống của nhà phân phối sẽ được cải thiện tốt hơn.
Chúng ta sẽ xây dựng lần lượt là nhà phân phối chuẩn, điểm bán, điểm chuẩn và ổn định các tiêu chí này. Sau khi ổn định được điểm chuẩn thì sẽ ổn định được các nhóm kinh doanh, và nâng cao kiến thức, kỹ năng và tâm thái của đội ngũ nhà phân phối.
Thành quả mà tôi nhận được là rất nhiều từ công việc kinh doanh này , tôi đã phát triển bản thân để hoàn thiện hơn bởi NewImage là một môi trường tốt ,tôi đã có đội nhóm làm việc cùng không phải làm việc một mình cùng với những kết quả thu nhập được tôn vinh khích lệ trên sân khấu lớn mà tôi đã mơ ước .Bên cạnh đó là những chuyển đào tạo quốc tế ở nhiều đất nước trên thế giới ,những chuyến trải nghiệm mà tôi nghĩ bình thường tôi không bao giờ có được .Trong cuộc sống không biết trước được đâu là sự lựa chọn đúng , sau hơn 5 năm Alphapid đã giúp cho gia đình tôi thực hiện được ước mơ trong cuộc sống ,những ước mơ đã thành sự thật và giúp đỡ trao cơ hội tốt cho nhiều người , tôi xin gửi lời cảm ơn người bảo trợ ld Phan Văn Trụ &Chương Thị Hồng Phúc  các ld tuyến trên các anh chị đồng nghiệp , xin cảm ơn chân thanh tới công ty đã giúp đỡ để chúng em có được kết quả như hôm nay . Chúng em sẽ không ngừng nỗ lực chia sẻ cho nhiều hơn nữa , lời cuối chương trinh một lần nữa xin cảm ơn toàn thể các cô chú anh chị đã dành thời gian tham dự chương trinh ,chúc cô chú anh chị sức khỏe ,chúc hội nghị thanh công tốt đẹp .
