NGUYỄN ĐĂNG MINH
SN: 23-10-1973
NPP: CareFor VN
Thị Trường Hải Phòng

TRẢ LỜI NHỮNG CÂU HỎI THẮC MẮC TỪ KHÁCH HÀNG

Câu 9:
- Sao không thấy bán sp tại các bệnh viện hoặc đại lý lớn? Bán hàng đa cấp lừa đảo ? Sao không liên kết với tiệm thuốc tây, tạp hóa? ( Ý của khách hàng, phương thức kinh doanh thế nào? Có luật nào quy định không? Người tiêu dùng có được lợi gì không? Kinh doanh có giá trị gì ?
Trả lời:
- Như chúng ta đã biết, tất cả mọi sản phẩm ở trên thị trường, đều có phương pháp bán hàng khác nhau. 
- Mỗi nhà sản xuất họ sẽ chọn ra phương pháp nào cho phù hợp nhất với sản phẩm của họ.
- Phương pháp bán hàng truyền thống: Dựa vào quảng cáo để người tiêu dùng biết đến sản phẩm =>  rồi người tiêu dùng ra chợ hoặc tạp hóa để mua.
- Bán hàng dựa trên kênh truyền hình: Người tiêu dùng quen cách quảng cáo trên truyền hình, rồi người tiêu dùng dặt hàng về dùng.
- Phương pháp bán hàng trên internet.
- Phương pháp bán hàng của COLOS Ggold: là phương pháp bán hàng trực tiếp từ nhà sản xuất tới tay người tiêu dùng.
- Kinh doanh truyền thống

Nhàmáy TTphân phối  Đại lýc1 Đại lýc2  Chợ siêu thị tạp hóa
                                                                                                       
Nhá máy                           Bạn/ NPP                      Người tiêu dùng

+ Người tiêu dùng có quyền lợi như nhau.
· Mau hàng thật không phải sợ hàng giả, hàng kém chất lượng vì mình mua trực tiếp từ công ty.
· Có cơ hội được  nhận hoa hồng.
· Được quyền bảo đảm từ công ty nên yên tâm hơn về chất lượng
· K.H có cơ hội làm NPP, phân phối sản phẩm đi nhiều tỉnh thànhcó doanh số lớn nhưng vốn ít.
· Người tiêu dung được chăm sóc tốt, đây là cái mà người tiêu dùng đang cần hiện nay.
· Có cơ hội được đi du lịch và nhận được tất cả những giá trị của ngành
+ Người kinh doanh có thể đạt được các giá trị như sau:
· Có được sức khỏe tốt
· Giúp đỡ được nhiều người khác có sức khỏe tốt và có thu nhập tốt
· Phát tiển được bản thân thực hiện được ước mơ.
· Có thể báo hiếu sớm hơn cho cha mẹ.
· Được đi du lịch nước ngoài.
· Có cơ tự do về thời gian, tự do về tài chính.
· Có sự đảm bảo kế thừa mã số
· Có thể từ thiện cho người khác
· Được tặng thưởng, vinh danh trên sân khấu
· Gia đình được làm chung và cùng được hưởng quyền lợi giống nhau
+ Nhà sản xuất cũng có quyền lợi:
· Không phải bỏ vốn ra trước  để quảng cáo sản phẩm
· Kiểm soát được hàng giả
· Kiểm soát được lượng hàng tồn kho.
· Tiết kiệm được chi phí vận chuyển
· Tiết kiệm được chi phí mặt bằng.
· Đảm bảo được chất lượng trong khâu bảo quản hàng hoá.
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