CHUYÊN ĐỀ: ƯU THẾ SẢN PHẨM
CHỦ GIẢNG: BÙI THỊ KIỀU, CẤP BẬC 3S
Xin kính chào các cô bác, anh chị có mặt trong buổi vinh danh của hệ thống G16 tại trụ sở cty New Image Việt Nam. Em xin tự giới thiệu, em là Bùi Thị Kiều, năm nay 38 tuổi, sinh sống và làm việc tại tp HCM. Công việc trước đây của em là làm Giao viên, chuyên viên Tâm lý tại trường cấp 3. Em biết đến ngành kd mạng cũng như được đào tạo về dinh dưỡng cũng được gần 10 năm. Em tham gia vào công ty NewImage từ tháng 2/2019, hiện tại em đang đại diện hệ thống giữ cấp bậc danh hiệu GĐ 3S Phục vụ từ 700 đến 1000 khách hàng có sức khỏe tốt.
Thưa cô chú anh chị em, em đến với ngành kinh doanh này xuất phát từ người tiêu dùng sản phẩm, bất kì 1 sản phẩm nào khi chúng ta muốn chia sẻ với người thân bạn bè, có phải chúng ta phải là người được trải nghiệm và là người cảm nhận tốt không ạ? Đối với em, khi được chia sẻ về Sản phẩm Alpha Lipid em cũng không tin là có kháng thể trong đó, nghĩ rằng trên lon ghi thế nào cũng được, nhưng khi người tuyến trên của em kiên trì chăm sóc để em hiểu ra giá trị và ứng dụng sản phẩm vào để chăm sóc sức khỏe chủ động trong gia đình thì lúc này đây em thực sự yêu, rất yêu anh bạn Alpha Lipid, luôn luôn có bạn ấy trong nhà, không lúc nào thiếu được. Suốt hơn 4 năm qua nhà em có thể thiếu gì chứ không bao giờ thiếu Alpha. 
Vậy 1 sản phẩm tốt có gắn liền với 1 cơ hội kinh doanh tốt? Ở ngoài thị trường cũng có rất nhiều sản phẩm tốt nhưng thử hỏi có mấy sp có doanh số 1 năm 4000 tỷ vnd? Vậy 1 sp phải có những ưu thế gì mới có thể tạo ra doanh số lớn như vậy? Alpha lipid là 1 sản phẩm vừa độc đáo về chất lượng, lại là sp mang trong mình rất nhiều ưu thế giúp chúng ta xây dựng sự nghiệp kinh doanh rộng lớn và bền vững. Các cô chú anh chị có tò mò không ạ?
Alpha Lipid đặc biệt có những ưu thế như sau
1. Thứ  nhất: ưu thế THỊ TRƯỜNG:
a. Thị  trường rộng: rộng về đối tượng sử dụng và rộng về địa lý.
Sp Alpha Lipid sử dụng cho nhiều đối tượng khách hang, trẻ trên 3t, người trưởng thành, gần như 100% người dân dùng  được.
Rộng về địa lý: thị trường không giới hạn địa lý: kinh doanh trên toàn lãnh thổ Vn.
b. Thị trường bền
Thị trường Alpha lipid bền vì nhu cầu thành phần của sản phẩm không bị thay thế theo thời gian, qua nhiều thế hệ.
2. SP Alpha lipid trong xu thế chuyển dịch cuả xã hội về “Chăm  sóc hệ miễn dịch”
Tình trạng: kháng thuốc kháng sinh, nhu cầu kháng thể thay thế kháng sinh
Tình trạng: thực phẩm bẩn, nhu cầu thực phẩm sạch
Tình trạng : rối loạn chuyển hóa, nhu cầu TPCN để cân bằng chuyển hóa
Thị trường sữa công thức thông thường, chuyển sang Sữa kháng thể.
Tất cả 4 thị trường, xu thế trên Alpha lipid đều có thể đáp ứng. Tiềm năng thị trường của 4 nhóm trên trong 30 năm tới ở Vn là trên 2000 tỷ, nhu cầu doanh thu trong 30 năm tới là 365 ngày nhân 45 ngàn nhân 30 năm nhân 2 triệu dân chia 25k 1 đô bằng 39,42 tỉ đô USD.
3. Lợi thế cạnh tranh 
 Công thức lợi thế cạnh tranh
Chi phí thấp+ công dụng nhanh= tái tiêu dung
Tái tiêu dung  + đơn giản = lan tỏa
Lan tỏa + Vòng đời ngắn= Tăng trưởng doanh số
Khi doanh số tang trưởng thu nhập NPP ngày càng được cải thiện.
Lợi thế về chi phí: chi phí sử dụng sp ALPHA LIPID thấp hơn nhiều so với  doanh nghiệp khác trên thị trường, chi phí thấp quyết định hành vi mua dễ dàng , tạo Doanh số cao, thu nhập tang
4. Lợi thế về sự đơn giản
Người tiêu dung: dễ nhớ, dễ sử dụng
Nhà phân phối: dễ học, dễ tư vấn
Thủ lĩnh: Dễ huấn luyện, dễ chuyển giao, dễ xây dựng đội nhóm kinh donah
Chuyển giao được thì nhiều người biết làm, doanh số lớn, thu nhập cao.
Sản phẩm tích hợp nhiều công dụng và có chi phí đại trà là yếu tố cực kì quan trọng có thể đưa sp lên hang tỷ đô.
Vậy trên thị trường cả nhà thấy có nhiều sp mà có ưu thế tuyệt vời như vậy không a. E tin rằng Alpha lipid là sp có ưu thế vượt trội, có tiềm năng thị trường vô cùng lớn và sức cạnh tranh cao. Cô chú anh chị có thấy đằng sau sp là 1 cơ hội kinh doanh  tuyệt vời không ạ. Vậy còn chần chừ gì mà không chọn Alpha lipid để bắt đầu sự nghiệp của mình ạ.

Bài chia sẻ của e Kiều đến đây là kết thúc, em cám ơn, cô chú anh chị đã lắng nghe.





